
Wo stehen wir und wohin kann die Reise gehen, gerade vor
dem Hintergrund knapper, volatiler Rohstoffverfügbarkeiten,
den entsprechenden Preisentwicklungen, sowie den
aktuellen Verteilungskämpfen mit dem Handel...?
Wie ist meine aktuelle Marktstellung und wo will ich mit
welchen von meinen Produkten hin? Was ist dabei der
richtige und effizienteste Vertriebsweg? 

Aktuelle und zukünftige neue  Herausforderungen beeinflussen
derzeit in lange nicht erlebter Weise unser Geschäft. 

Entscheidend ist dabei die Frage: Muss ich allein dadurch
oder gibt es Ansprechpartner, die mich unterstützen
können? Klar, gibt es diese!

Wir laden Sie und Euch herzlich ein zur FOOD SESSION
„Vertrieb“ mit zwei Experten aus der Lebensmittelindustrie:

Andreas Buß und Peter Warnke, zwei langjährig in der Branche
aktive Player geben ihre Expertise aus Supply Chain, Einkauf und
Vertrieb, weiter gemäß des Credos „Kraft durch gemeinsames
Handeln“, weiter.

E I N L A D U N G  Z U R
F O O D  S E S S I O N

" V E R T R I E B "
08.06.2022 | 15:00 – 17:00 Uhr, 

Süderelbe AG, Veritaskai 4, 21079 Hamburg



Teilen Sie mit uns Ihre Herausforderungen, diskutieren Sie mit! 
Erfahren Sie mehr über die Möglichkeiten zur fokussierteren
strategischen Aufstellung im Unternehmen, alternative
Vertriebsaktivitäten gerade in diesen herausfordernden Zeiten.

ANMELDUNG
Bitte melden Sie hier bis zum 07.06.2022 an.* 

KOSTEN
Für foodactive Mitglieder, Food Academy Mitglieder und

Süderelbe AG Aktionäre ist die Teilnahme kostenfrei. 

Für Externe betragen die Teilnahmekosten 25 Euro zzgl. MwSt.

* Die Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eingangs berücksichtigt. Mit der Anmeldung stimmen Sie der Speicherung,

Nutzung und Verarbeitung Ihrer Daten in Übereinstimmung mit den Datenschutzanforderungen für die oben genannte

Veranstaltung zu. Sie können diese Einwilligung jederzeit durch E-Mail an: info@foodactive.de widerrufen. Ihre persönlichen Daten,

die wir mit Hilfe des Anmeldeformulars erfassen, werden ausschließlich im Rahmen dieser Veranstaltung verwendet. Bitte

beachten Sie, dass am digitalen Veranstaltungsort Fotos gemacht werden und auf der Webseite des Veranstalters oder über Social

Media Kanäle veröffentlicht werden können. Bitte informieren Sie uns, wenn Sie nicht fotografiert werden möchten.

 40 Jahre in leitender
Position in Handel
und Industrie.
Schwerpunkte:
Unternehmensführun
g, Strategie, Einkauf ,
Produktion und
Logistik.

Seit 30 Jahren bis heute in
der vertrieblichen Praxis:
Geschäftsführer in einer
Mühlengruppe, verschiedene
Leitungsfunktionen in der
Foodindustrie. Seit April
2019: mit "Peter Warnke
Sales Solutions" beratend
tätig.

Andreas BußPeter Warnke
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